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Bez kompleksow zdobywaja Zachod

Dariusz Wolak 25-08-20009, ostatnia aktualizacja 25-08-2009 08:07

na NewConnect spotki informatyczne coraz $mielej atakuja zagraniczne rynki. Sporo
tojednak kosztuje

1ie gospodar cze, znacznie bolesniej odczuwalne na Zachodzie niz w Polsce, nie
alkich spotek infor matycznych od inwestowania w podbdj tamtejszych rynkow. W
» do duzych krajowych firm IT, z ktorych tylko nieliczne zdobyw aja sie na odwage
fer tag handlowa poza Polske, na New Connect mozna wskazac wiele spotek, ktore
aniczne zamoéwienia. Jedyna przeszkoda, ktora wedtug przedstawicieli tych firm
ia prowadzenie biznesu na Zachodzie, sa wahania kursow walutowych.

Smiate inwestycje

przyktadem na to, Ze nasi informatycy nie maja sie czego wstydzié, jest spotka
w | potroczu miata 0,86 min zt przychodow i 13 tys. zt straty netto), ktorej
produktem sa tzw. awatarzy - wirtualni doradcy. Inteliwise otworzyto w tym
ierwsza firma z Polski biuro w Dolinie Krzemowej w Kalifor nii. Zdobyto tez

£
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Laszewski
zego duzego Kklienta - koncern Kraft Foods. Negocjuje kolejne kontrakty. srédto: GG Parkiet
Ameryki marzy tez Suntech, ktory produkuje i wdraza rozwiazania dla branzy PGS Software, kierowany przez

Wojciecha Gurgula (u goéry),

1ej (systemy billingowe i do zarzadzania siecia). Wiosna zarejestrowat w Atlancie Positive Advisory, na czele
alezna Suntech Technologies i juz moze pochwali¢ sie pierwszym kontraktem w ktdrego stoi Monika Reszka, i
Suntech zarzadzany przez
Meksyku.

Piotra Saczuka nie boja sie
1 z potencjalnymi klientami, ktore prowadzimy, utwierdzaja nas w przekonaniu, walczyc o zlecenia poza Polska
y wybralismy, jest stuszna - mowi Piotr Saczuk, prezes Suntechu. Na razie koszty
pansji odbijaja sie negatywnie na wynikach kierowanej przez Saczuka spotki (w |
1 miata 1,5 mln zt straty netto przy 2,85 mln zt przychodow). W biezacym roku

or tow e Suntechu przekrocza 10 proc. W przysztym maja byc znacznie wieksze.
Outsourcing ustug

j strategie podboju zagranicznych rynkéw stosuje wroctawski PGS Software (po

tach ma 4,36 mln zt przychodow i 0,64 mln zt zysku netto). Spotka, ktora catosc

1je do klientow poza Polska, nie otwiera zagranicznych oddziatow. Pisze dla nich

1ie na zamowienie. - Na Zachodzie ustugi outsourcingu IT, ktére swiadczymy, sa

larniejsze niz w Polsce i korzystaja z nich nawet mate firmy. Dziatamy na tym

> mamy grono statych klientow i mocno stawiamy na jakos¢ - twierdzi Wojciech
Gur gul, prezes PGS Software.
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zagranicznych rynkach porusza sie réwniez Positive Advisory, z ktérego ustug srodio: GG Parkiet

iedenska centrala Raiffeisen Banku. Eksport zapewnia spotce okoto jednej trzeciej
~ (po | potroczu wynosza 7,82 mln zt). Kontrakty (Positive Advisory wdraza
rarzadzania ryzykiem) realizowane sa nawet w tak egzotycznych panstwach, jak
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Tajlandia czy Korea Potudniowa.

-adnych kompleksow w rywalizacji z zagranicznymi konkurentami. Dla klientéw najwaz ncje -
twierdzi Piotr Ligenza, odpowiedzialny za relacje inwestor skie.
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+zobacz wiecej

i€ jak i catos¢ utwordw zawartych w dzienniku nie moze by¢ powielana i rozpowszechniania lub dalej

w jakiejkolwiek formie i w jakikolwiek sposdb (w tym takze elekironiczny lub mechaniczny lub inny albo na wszelkich polach eksploatacji) wiacznie z

pojeta digitalizacjg, fotokopiowaniem lub kopiowaniem, w tym takze zamieszczaniem w Internecie - bez pisemnej zgody PRESSPUBLICA Sp. z 0.0.

3 lub wykorzystanie utworéw w catosci lub w czesci bez zgody PRESSPUBLICA Sp. z 0.0. lub autoréw z naruszeniem prawa jest zabronione pod
grozbg kary i moze by¢ $cigane prawnie.

2z2 25.08.2009 08:22



