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Niniejsze opracowanie zostato sporzadzone wytgcznie w celach informacyjnych. Nie stanowi reklamy ani oferowania
papieréw wartosciowych w publicznym obrocie. Niniejsze opracowanie nie stanowi oferty w rozumieniu art. 66 Kodeksu
Cywilnego. Zostaty w nim wykorzystane Zrédta informacji, ktére PGS Software S.A. i WDM S.A. uznajg za wiarygodne

i doktadne, nie ma jednak gwarancji, ze sg one wyczerpujace i w petni odzwierciedlajg stan faktyczny. Opracowanie
moze zawierac stwierdzenia dotyczace przysztosci, ktére stanowia ryzyko inwestycyjne lub zrédto niepewnosci

i mogg istotnie réznic sie od faktycznych rezultatéw. PGS Software S.A. i WDM S.A. nie ponosza odpowiedzialnosci

- za efekty decyzji, ktore zostaty podjete na podstawie niniejszego opracowania. Odpowiedzialnos$¢ spoczywa wyfacznie na
korzystajgcym z opracowania. Opracowanie podlega ochronie wynikajgcej z ustawy o prawie autorskim i prawach
pokrewnych. Powielanie, publikowanie lub jego rozpowszechnianie wymaga zgody PGS Software S.A. lub WDM S.A.
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PROFIL FIRMY

* Dostawca specjalistycznych ustug z zakresu outsourcingu IT

Tworzenie oprogramowania na zamoéwienie producentéw oprogramowania oraz firm-uzytkownikéw
koncowych

* Dobra pozycja firmy na dynamicznie rosngcym rynku swiatowym
Wartos¢ swiatowego rynku outsourcingu IT szacowana na 223 mld USD. Dynamika ok. +10% rocznie

* Szerokie portfolio klientéw w Europie i w USA

Ustugi Swiadczone w najbardziej rozpowszechnionych technologiach: .NET, Java, PHP, C, HTML
Konkurencja jakoscig, nie ceng

*  Wysoka dynamika wzrostu i postepujgca dywersyfikacja struktury sprzedazy

Plany rozpoczecia sprzedazy ustug w Polsce. Wprowadzenie sprzedazy oprogramowania innych
producentéw w Polsce, na Litwie, totwie, Estonii, Ukrainie i Wegrzech
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NAJWAZNIEJSZE DATY

2005

Styczen - powstanie firmy, wiasna dziatalnos¢ gospodarcza Pawet Gurgul

Grudzien - 10 pracownikéw / wspoétpracownikéw, 5 klientéw
(branza finansowa, portal internetowy, rozwigzania mobilne, internetowa agencja
reklamowa, informatyka dla bioinzynierii)

2006

Sierpien/wrzesien — nowy akcjonariusz — Wojciech Gurgul - zmiana formy prawnej na sp. j.

Grudzien - ok. 25 pracownikow / wspétpracownikéw, 11 klientow

2007

Wrzesien - otwarcie biura w Rzeszowie, wspétpraca z lokalnymi uczelniami i
pozyskiwanie najzdolniejszych pracownikéow

Grudzien - ok. 50 pracownikéw / wspétpracownikéw, 18 klientéow

2008

Marzec - uzyskanie statusu Certyfikowanego Partnera Microsoft

Kwiecien - przeksztatcenie w spétke akcyjng

- uzyskanie statusu Ztotego Partnera Microsoft

P G S Uwiarygodnienie firmy, gwarancja jakosci ustug, utatwienie procesu oceny firmy
przez potencjalnych kontrahentéw

SOFTWARE



WtADZE

Zarzad

Vi " o
/YW |
Wojciech Gurgul Pawet Gurgul

Prezes Zarzadu Wiceprezes Zarzadu

Rada Nadzorcza
Pawet Piwowar — Przewodniczgcy Rady Nadzorczej
Witold Struminski — Wiceprzewodniczgcy Rady Nadzorczej
Piotr Szkutnicki — Cztonek Rady Nadzorczej
Jacek Bierkowski — Cztonek Rady Nadzorczej

PG S l Pawet Zdanowicz — Cztonek Rady Nadzorczej
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DZIAYALNOSC

Produkcja oprogramowania na zamodwienie
*  Specjalistyczne ustugi programistyczne w najbardziej
rozpowszechnionych na swiecie technologiach:

.NET, Java, PHP, C, HTML

Stabilna baza klientow
*  Klienci w Europie i w USA
*  Zabezpieczenie przed dekoniunkturg w jednym kraju

* 15 statych odbiorcéw, 3 sposréd nich posiada po 10-14%
udziat w przychodach spéfki

Dywersyfikacja struktury rodzajowej klientow

* Mate i srednie przedsiebiorstwa z z Niemiec, Norwegii,
Wielkiej Brytanii, Danii, Szwajcarii, Holandii, Szwecji,
Standéw Zjednoczonych
Klienci docelowi dla ktérych system jest narzedziem oraz

PGS
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wykonawcy systemow IT
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DZIAYALNOSC

Zaangazowanie w rozwoj kluczowych systemow klienta

*  Zaangazowanie w najistotniejsze procesy + zapewnienie wysokiej jakosci ustug = zapewnienie
dtugofalowej wspdtpracy

*  Systemy zarzadzania przedsiebiorstwem, zarzgdzania sprzedazg, zarzgdzania relacjami z klientami

Budowa sieci partnerdw strategicznych sprzedajacych ustugi PGS na rynkach
lokalnych

*  Partnerstwo z firmg konsultingowg w Norwegii rekomendujgcg ustugi PGS w ramach
wykonywanych ekspertyz

*  Trwaja prace nad podobnym partnerstwem w Danii i w Szwegcji

Konkurencja jakoscig a nie ceng
*  Brak bezposredniej konkurencji z tanimi dostawcami indyjskimi

*  Bliskos¢ geograficzna + zapewnienie wysokiej jakosci = kontrakty o wyzszych marzach na rynku
Europejskim

PGS
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DZIAtALNOSC — PRZYKEADY

Mobile Worklog T R ————

Przeznaczenie: system do zarzgdzania czasem pracy pracownikéw

Klient: Concego (Norwegia), branza: Telekomunikacja | |
Uzyte technologie: C#, ASP.NET, AJAX.NET, .NET2.0 I ' == | ,f&

TriOpt

Przeznaczenie: system optymalizacji produkcji kamienia

Klient: hekoTech GmbH (Szwajcaria), branza: Przemyst
Technologie: C#, ASP.NET, AJAX.NET, .NET2.0, nHibernate

Master Product Database

Przeznaczenie: system zarzgdzania produktami online

Klient: Medwing (USA), branza: Handel internetowy
Technologie: PHP 5.0, PostgreSQL 8.1, AJAX, XTML, CSS

PGSE
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DZIAtALNOSC — PRZYKEADY

Chopin e e

Przeznaczenie: system ptatnosci kartg za produkty pre-paid
CEEEEED) ouctvie  AccoutName/Number Balance

Klient: Prepay Technologies (Wielka Brytania), branza: Finansowa

available to spend
£350.00

Uzyte technologie: Java 1.5, Spring2, Eclipse, Hibernate 2/3, Quartz

Name of Cardholder Card Status

OptitIT.NET

Przeznaczenie: system zarzgdzania siecig sklepédw optycznych

Klient: Retail Planit (Dania), branza: IT (systemy ERP)
Technologie: SOA, WinForms, CAB, SQL Server 2005

Datastore Web Engine 3.0 . -_ ) .;jﬁ ===

Przeznaczenie: system budowy i zarzgdzania sklepami internetowymi

Klient: Storeserver (Niemcy), branza: IT

Technologie: C#, ASP.NET, AJAX.NET, .NET2.0, Windows Workflow
Foundation

PGSE
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DZIAYALNOSC

* Dynamiczny wzrost liczby statych klientéw (90-100% rocznie!)
* Struktura przygotowana do realizacji nowych kontraktow
*  Wykwalifikowana kadra

Programisci z doswiadczeniem w realizacji duzych, zaawansowanych technologicznie projektow gwarancjg jakosci ustug
Relacja team leaderéw do cztonkéw zespotow: 20%/ 80%

Wazrost liczby klientow i pracownikéw
w latach 2005 - 2007
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RYNEK

*  Wartosc swiatowego rynku outsourcingu IT to 223 mild USD rocznie*

* Dynamiczny wzrost wartosci rynku w Polsce i na Swiecie, szacowana
wartos¢ wzrostu: co najmniej +10% rocznie*

* Podziat rynku na dostawcow konkurujgcych ceng oraz jakoscia

Konkurencja ceng Konkurencja jakoscig
Duza ilos¢ zlecen, brak przywigzania Mniejsza ilos¢ zlecen, przywigzanie klienta
klienta do dostawcy do dostawcy — prace nad kluczowymi

systemami, dtugoletnie kontrakty

Sredni poziom kwalifikacji pracownikéw Koniecznos¢ zapewnienia najlepszych ludzi
— wiecej btedéw

Nastawienie na ilos¢ kontraktéw, niskie Wyzsze ceny, wyzsze marze
marze

PGS
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RYNEK - RAPORTY

Deloitte Consulting 2008 Outsourcing Report

Gtowne przyczyny korzystania z ustug outsourcingowych przez firmy, to:

* wyzsza efektywnos¢ kosztowa (64%),
* jakosc i wiedza ekspercka (56%),
* nizsze koszty pracy (49%)

Czynniki wptywajace na decyzje o outsourcingu ustug IT

L2 209
Elastyczno$¢ 0%
Brak odpowiednich narzedzi

. . - . . 15%
Zwiekszenie warto$ci dla akcjonariuszy >

- P . 18%
Konsolidacja zasobow i aktywoéw >

Zyskanie przewag konkurencyjnych
Wzrost wartosci dla klienta

Nizsze koszty pracy

Zwiekszenie zastosowania technologii

Redukcja kosztow
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SOFTWARE * Zrédto: http://www.deloitte.com/dtt/alert/0,1001,sid%253D26551%2526¢id%253D182379,00.html




RYNEK - RAPORTY

ClIO Insight Magazine*

*  Polska wsrdd 20 najbardziej cenionych krajow outsourcingu IT — kierunek outsourcingu IT
wybierany ze wzgledu na jakos$¢, a nie cene

*  Wartos¢ polskiego rynku outsourcingu IT — 500 min USD**

* Zaleta — bliskos¢ Europy Zachodniej, te same strefy czasowe

*  Czuty punkt — relatywnie mata liczba ludzi Swiadczacych ustugi
* Rekomendacja: polskie firmy powinny konkurowac jakoscig

Gartner’s Group, Infrastructure Executive Council, 2003

* Istotne oszczednosSci na poziomie kosztow (25-28%) pojawiajg sie w drugim roku umowy
wczesniej najwazniejsza jest jako$¢ swiadczonych ustug

PGS
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RYNEK - POLSKA

Najbardziej cenione czynniki pomiaru rezultatéow
dziatan outsourcingowych (%)

* Obiektywne badania potrzeb klientéw

potwierdzajg stusznos¢ strategii obranej przez PGS:

jakos¢ + dtugoterminowe relacje Inne
Wyiszy poziom lojalnosci klientéw

Wozrost przychodow

* Referencje z zachodu Udziat w rynku

Utatwione wejscie na rodzimy rynek Wyisza rentownosc
Szybkosc reagowania na sygnaty rynkowe

Lepsza jakosc zarzadzania

. . . Redukcja kosztéw
Liczba lat korzystania z outsourcingu )

(Polska) : Poziom obstugi

0 20 40 60 80 100

Funkcje outsourcowane (Polska, %)

Inne
7+ lat Zarzadzanie nieruchomoscia

Zarzadzanie relacjami z klientem
Flota/Transport
Zarzadzanie personelem

- Finanse i rachunkowosc

tancuch dostaw

Szkolenia i rozwéj zawodowy

Informatyka
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* Zrédto: ClO, 9/2006, Bramy i bariery outsourcingu; http://cio.cxo.pl/artykuly/53304/Bramy.i.bariery.outsourcingu.html



WYNIKI FINANSOWE

2005-2007 -> Ponad 10-krotny wzrost wartosci osigganych przychodow i zysku
Brak zjawiska sezonowosci przychodéw

Stale rosngce ceny ustug akceptowane przez kontrahentow

Dominujgca (ponad 90%) czesé przychoddw generowana przez klientéw z
Europy Zachodniej

Przychody i EBIT w latach 2005-2007 (tys. zt) Przychody ze sprzedazy wg miesiecy (EUR)
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STRATEGIA ROZWOJU

Q3 - Q4 2008: Zwiekszenie skali dziatalnosci

*  Pozyskiwanie jeszcze bardziej rentownych kontraktdw od coraz wiekszych kontrahentow
*  Wejscie w segmenty ustug o wyzszym zaawansowaniu technologicznym

Q3 2008 — Q4 2009: Budowa sieci partnerskiej w Europie

*  Sprzedaz ustug PGS przez klientow i firmy konsultingowe w innych krajach
(np. Norwegia, Dania, Wielka Brytania)

*  Pozyskanie 3 — 4 partneréw do konca 2009 roku

Q3 2008 — Q4 2009: Sprzedaz gotowych rozwigzan IT klientow PGS

*  Wytacznosé na sprzedaz rozwigzan na terenie Polski i innych krajow Europy Wschodniej

Q4 2008: Rozpoczecie dziatalnosci na rynku polskim
*  Wykorzystanie doswiadczenia i referencji z rynkéw swiatowych
*  Dywersyfikacja koszyka walut przychodow

PGS
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STRUKTURA AKCJONARIATU

* Dominujacy udziat zatozycieli firmy przed i po emis;ji
* Osobiste zaangazowanie gtownych akcjonariuszy
» Zapewniona kontynuacja kierunku rozwoju firmy

46.50%

46.50%

PGS. B Wojciech Gurgul ¥ Pawet Gurgul Pozostali
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DZIEKUJEMY
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PYTANIA?

PGS SOFTWARE S.A.

ul. Klecinska 125, 54-413 Wroctaw
Tel. (+48) +48 71 798 26 92

Fax. (+48) +48 71 798 26 90

www.pgs-soft.com
inwestorzy@ pgs-soft.com




